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paakirjoitus

Puheenjohtajat koolla kehittdmassa liiton toimintaa

SBL jarjesti lokakuussa huoltamoalan keskeisten kauppias-
vaikuttajien neuvottelupaivat yhteistydssa Imperial Tobac-
co Finland Oy:n kanssa. Neuvottelupaiville oli kutsuttu mu-
kaan kaikki liiton alue- ja kauppiasyhdistysten puheenjohta-
jat. Neuvottelupaivan tavoitteena oli keskustella ajankohtai-
sista aiheista alustusten pohjalta ja pohtia yhdessa liiton toi-
minnan kehittamista ja tulevaisuuden haasteita. Yksittaisena
haasteena voidaan nostaa esiin nuoremman ikaryhman kaup-
piaiden saaminen mukaan liiton toimintaan.

Kauppiaiden edunvalvonnan kannalta mielenkiintoinen
osuus sisaltyi neuvottelupdivan isantana toimineen Imperial
Tobacco Finland Oy:n edustajien puheenvuoroon. Osallistu-
jille tarjottiin pahkindkuoressa tietoa tupakkalainsaadannén
muutoshankkeiden sisalléstd samoin kuin paljon kysymyksia
kauppiaiden keskuudessa herattéaneesta tupakan veroraken-
teesta ja vahittaismyyntihinnan maaraytymisesta. Kauppiaat
ovat viestittaneet liitolle liiketoiminnan kannattavuuden liit-
tyvista ongelmista esimerkiksi silloin, kun kauppiaan tupak-
katuotteista saama kateprosentti pienenee ja samalla kaup-
piaan vuokra tai muu kustannus on sidottu prosenttiperus-
teisesti liikevaihtoon.

Keskustelussa nostettiin esiin tupakkatuotteiden ostoista asi-
akkaille jaettavat kanta-asiakasetuudet eli bonukset ja plus-
sapisteet. Tama toimintamalli ei kauppiaiden nakékulmasta
sovellu loogisesti niihin lukuisiin myyntia koskeviin rajoituk-
siin, joiden avulla valtiovalta on viime vuosina pyrkinyt vahen-
tamaan tupakkatuotteiden kokonaiskulutusta. Muistissa on
muutaman vuoden takaa Veikkaus Oy:n laatimat uudet asia-
miesohjeet, joilla kiellettiin Veikkauksen pelituotteita myyta-
essa myodnnettavat erilaiset kanta-asiakasetuudet. Tuossa tapa-
uksessa vaikuttimet olivat varmasti seka epaterveen kilpailun
kitkemisessa ettda myods pelaamiseen kannustamisen ehkai-
syssa. Kiellon saaminen tuolloin Veikkauksen asiamiesohjei-
siin vaati SBL:n aktiivisia edunvalvontatoimenpiteita. Nyt on
syyta harkita, edellyttaké tupakkatuotteisiin liitettavat kan-
ta-asiakasedut samantyylista l[ahestymista.

Neuvottelupdivan aikana Oljyalan Keskusliiton varatoimi-
tusjohtaja Pekka Huttula alusti Oljyalan Keskusliiton ja Tam-
pereen Aikuiskoulutuskeskuksen tarjoamasta huoltoasemara-
kennus ja -asennusalan yrityksille suunnatusta koulutustarjon-
nasta. Samoin paneuduttiin palavien nesteiden jakeluasemaa
koskevaan uudistettavaan standardiin. Uudistuksen tarkoituk-
sena on paivittdaa normi vastaamaan taman hetken teknista
kehitysta ja turvallisuusnakokohtia. Paivitettavalla standardil-

la ei ole kuitenkaan tarkoitus luoda uusia kustannuspaineita
toiminnassa oleville jakeluasemille.

Neuvottelupdivan ryhmatyéosuudessa pohdittiin liiton
jasenhankinnan, kevaan liittokokoustapahtuman, liiton vies-
tinnan, nakyvyyden ja talouden kehittamista. Samoin poh-
dittiin uusia yhteistyémuotoja alue- ja kauppiasyhdistysten
kanssa. Tyéryhmien tyon tulokset purettiin kahdessa osassa
neuvottelupaivan paatteeksi ja seuraavana paivana aamuko-
kouksessa. Puheenjohtajien neuvottelupaiva sai osallistujilta
kiitosta seka asiantuntijaosuuksista etta todella tarpeellisek-
si koetusta ryhmatydosuudesta. Todettiin, etta liiton toimin-
nan kehitysty6 sai nyt hyvan lahtolaukauksen.

Mika Hokkanen



Ordférandena samlades
for att utveckla forbundets verksamhet

| oktober ordnade FBF tillsammans med Imperial Tobacco Fin-
land Oy en diskussionsdag for handlare pa centrala positioner
inom servicestationsbranschen. Ordférandena fran férbundets
alla lokala féreningar och handlarféreningar var bjudna. Syftet
var att utgaende fran inledningsanféranden diskutera aktuel-
la fragor samt fundera 6ver forbundets utveckling och framtida
utmaningar. Som exempel pa utmaning kan namnas att engagera
handlare fran den yngre aldersgruppen i férbundets verksamhet.

Med tanke pa handlarnas intressebevakning innehéll det anfo-
rande som hélls av varden Imperial Tobacco Finland Oy:s repre-
sentanter en intressant del. Deltagarna erbjéds information i
ett notskal om innehallet i andringsprojekt som berér tobaks-
lagstiftningen samt tobakens skattestruktur och faststallandet
av minutférsaljningspriset pa tobak, som vackt manga fragor
bland handlarna. Handlarna har informerat férbundet om pro-
blem med affarsverksamhetens l6nsamhet till exempel nar tack-
ningsbidragsprocenten for tobaksprodukter minskar samtidigt
som handlarnas hyra och andra kostnader ar bundna till omsatt-
ningen pa procentbasis.

Stamkundsfoérmaner, dvs. bonus eller plussapoang, som kunder-
na far da de koper tobaksprodukter diskuterades. Ur handlarnas
synvinkel passar denna verksamhetsmodell inte logiskt ihop med
de atskilliga forsaljningsbegransningar med hjalp av vilka staten
under de senaste aren forsokt minska anvandningen av tobaks-
produkter. Vi kommer ihag Veikkaus Ab:s nya ombudsanvisning-
ar fran nagra ar tillbaka da man foérbjod olika stamkundsféorma-
ner i samband med foérséljning av Veikkaus spelprodukter. Det-
ta forbud handlade sékert bade om att rensa ut osund konkur-
rens och om att férhindra uppmuntran till att spela. For att for-
budet skulle tas in i ombudsanvisningarna kravdes aktiv intres-
sebevakning fran FBF:s sida. Nu finns anledning att fundera om
ett liknande tillvagagangssatt kravs i fraga om stamkundsforma-
ner for tobaksprodukter.

Under diskussionsdagen introducerade Pekka Huttula, vice
ordférande for Oljebranschens centralférbund, det utbildnings-
utbud som Oljebranschens centralférbund och Tammerfors vux-
enutbildningscentral erbjuder byggnads- och installationsfore-
tag som uppfor servicestationer. Revideringen av standarden om
distributionsstationer av brénnbara vatskor gicks ocksa igenom.
Syftet med revideringen ar att uppdatera normen sa den boérjar
motsvara dagens tekniska utveckling och sakerhetssyn. Syftet
med den uppdaterade standarden ar anda inte att skapa nytt
kostnadstryck for verksamma distributionsstationer.

Under diskussionsdagens grupparbete funderade deltagarna
pa hur férbundets medlemsvarvning, varens forbundsméteseve-
nemang samt férbundets kommunikation, synlighet och ekono-
mi kunde utvecklas. Vi funderade ocksa 6ver nya samarbetsfor-
mer med de lokala féreningarna och handlarféreningarna. Som
avslutning pa diskussionsdagen och under morgonmoétet fol-
jande dag gick vi igenom resultatet av arbetsgruppernas arbe-
te. Deltagarna gav positiv feedback pa bade diskussionsdagens
expertdelar och grupparbetesdelen, som ansags mycket behov-
lig. Det konstaterades att utvecklingen av férbundets verksam-
het nu fick en god start.

Mika Hokkanen
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